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MANAGEMENT & KARRIERE
UNTERNEHMEN & MARKTE

Additive Fertigung vom Attersee

Ein junges oberdsterreichisches Unternehmen beliefert grofse Firmen mit 30-Oruckern. Doch wie kann man angesichts der Konkurrenz aus Asien auf dem Markt bestehen? GEWINN war vor Ort.
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(altenbrunner [ 28] grundete EVO-Tech 2013 und machte damit sein Hobby zum Beruf. Heute hat er knapp 2U Mitarbeiter und zahlt Unternehmen wie siemens ocder YW Zu seinen Kunden | Foto: EVO-tech)




Markus Kaltenbrunner nennt 3D-Druck als sein Betitigungsfeld nur ungern. Lieber spricht der 28-jdhrige HTL-Absolvent, der vorher im Bereich Individualsoftware selbstindig war, von ,additiver Fertigung®. Kaltenbrunner ist Griinder, Haupteigentiimer und Geschéftsfiihrer
von EVO-tech. Das Unternehmen griindete er 2013, im zarten Alter von 22 Jahren, mit zwei Partnern. Nach mehreren Umziigen ist es jetzt in Schirfling am Attersee beheimatet.

Made in Austria

EVO-tech produziert und entwickelt additive Fertigungstechniken. Man beschrinkt sich dabei nicht nur auf Maschinen, sondern bietet den Kunden auch Material und verschiedene Schulungen an. Momentan agiert das oberdsterreichische Unternehmen nur im
deutschsprachigen Raum, bisher sind rund 400 Maschinen von EVO-tech im Einsatz.

Alle Geridte werden direkt am Atterseer Standort von EVO-tech produziert. Das ist Markus Kaltenbrunner besonders wichtig: ,Eine Wirtschaft, die nicht selbst produziert, ist langfristiz dem Verderben ausgesetzt®, ist er sich sicher. Aufierdem sei es leichter, Innovationen am
Standort zu integrieren und nicht den Weg iiber einen Dienstleister — etwa in Asien - zu gehen.

3D-Druck bei bis zu 420 Grad

Kaltenbrunner ist sich sicher, dass in Zukunft viele der Einzelteile, die bisher gefriist wurden, in der industriellen Fertigung gedruckt werden. ,Wir sehen uns an, was uns bis dorthin noch fehlt und wie wir dahin kommen®, erklirt der Geschéftsfiithrer. Aktuell produziert das
Unternehmen zwei verschiedene Geréte: den grofen EL-102 und den kleineren EL-11. Letzterer ist primér ein Testdruckgerit, mit dem EL-102 lassen sich gréere Bauteile drucken. Mit bis zu 420 Grad Celsius kénnen Objekte hergestellt werden, Materialrollen von bis zu
zehn Kilogramm sorgen fiir wenig Riistzeiten. Die Software auf den Maschinen kommt aus dem eigenen Haus. Lediglich die Software, die das Objekt in einen Code umrechnet, den die Maschine versteht, wird extern bezogen. Die Rohstoffe, aus denen spiter die gedruckten
Objekte entstehen, werden gemeinsam mit Partnern entwickelt und hergestellt. Der Druck selbst dauert, je nach Qualitit, zwischen zehn und 80 Stunden pro Kilogramm Material (technische Kunststoffe, auch Metalle). Die Bandbreite an verwendbaren Materialien ist grof,
so kdnnen etwa Kunststoffe fiir verschiedenste Anwendungsbereiche gedruckt werden. Auch der Druck von Metall ist moglich, aber das macht laut Kaltenbrunner nur einen geringen Anteil aus, da hier die Anwendungsbereiche sehr limitiert sind. Die Produktionszeit ist
damit zwar linger als bei herkdmmlichen Techniken, etwa bei gefriisten Objekten, die Kosten sind allerdings um ein Vielfaches geringer.

Expansion kann warten

Fiir 2019 rechnet Markus Kaltenbrunner mit einem Umsatz von knapp drei Millionen Euro. Im letzten Jahr hat sich EVO-tech verdoppelt, heuer wird man um 50 bis 60 Prozent wachsen. Das Unternehmen mit seinen knapp 20 Mitarbeitern lduft gut, warum also nicht
expandieren? Die Exportquote liegt immerhin schon zwischen 65 und 70 Prozent. ,Das ist filr dieses oder nichstes Jahr noch nicht geplant®, sagt Kaltenbrunner. Der deutschsprachige Raum sei immerhin zehn Prozent des Weltmarktes und man habe sich da auch schon einen
guten Namen gemacht. ,Wenn wir hier zu den Top drei gehdren, expandieren wir®, so der Geschéftsfiihrer. Momentan gibt es in Hannover einen Schauraum, innerhalb des néchsten Jahres ist auch eine Vertriebsniederlassung in Deutschland geplant. Langfristig sieht
Kaltenbrunner EVO-tech als Marktfiihrer in der additiven Fertigung von technischen Kunststoffen.

Eindeutig B2B

Doch wer sind eigentlich die Kunden von EVO-tech? ,Grundsitzlich alle Unternehmen, die etwas fertigen®, so Kaltenbrunner. EVO-tech betreut seine Kunden entlang des Produktionszyklus. Die unterschiedlichen Bereiche umfassen die Produktion von Prototypen, das
Anpassen von Details im Design oder die ,Massenproduktion” von Teilen, die in der  klassischen” Herstellungsweise (im Werkzeugbau) zu teuer wiren. Ein weiterer Einsatzbereich sind Ersatzteile. ,Unsere Kunden sind grofe DAX-Unternehmen, aber auch genauso kleine
Vorrichtungsbauer®, erklidrt Kaltenbrunner. Einige namhafte Beispiele sind Siemens, VW oder John Deere. Eigene Druckauftrige zur Lohnfertigung nimmt EVO-tech nicht an, aber manche seiner Kunden. Als Dienstleister agiert das Unternehmen trotzdem, immerhin bietet
es Schulungen, Optimierungen und Forschungsprojekte an.

Grinder mit 22 Jahren

Als Markus Kaltenbrunner EVO-tech mit seinen Partnern griindete, war er gerade einmal 22 Jahre alt. Schon wihrend seiner HTL-Zeit war das Bauen von kleinen 3D-Druckern sein Hobby. In seiner Zeit als selbstiindiger Individualsoftware-Entwickler lernte er seinen
spiteren Partner Josef Ohlinger kennen. Dieser wollte schon bald ein Geschift aus dem Hobby machen und ein eigenes Produkt mit Kaltenbrunner entwickeln. Doch der winkte zuerst ab, denn er sah die Konkurrenz aus Asien als zu {iberméchtig. Nach einiger Zeit wurde
dann eine passende Positionierung im B2B-Sektor (Business to Business) gefunden und EVO-tech wurde gegriindet.

Doch warum kann sich EVO-tech immer noch gegen die internationale Konkurrenz behaupten? Dafiir gibt es laut Kaltenbrunner zwei Griinde: Erstens konzentriere sich die Konkurrenz auf B2C (Business to Customer), weil es da um viel griifere Mengen geht. Zweitens sei
man nicht irgendein Unterhindler, sondern als Entwickler und Produzent der Ansprechpartner fiir die Kunden. , Man darf nicht vergessen, dass viele unserer Kunden zum ersten Mal eine solche Maschine im Betrieb haben®, so Kaltenbrunner: , Da ist es manchmal schon viel
wert, wenn man bei einem Telefonat die gleiche Sprache spricht.”

Kaltenbrunner ist seit 2013 Griinder und Geschéftsfiihrer. Wie ernst hat man einen Griinder eines Industriebetriebes diesen Alters auf dem Markt genommen? Er grinst und antwortet mit einer Gegenfrage: ,Warum glauben Sie, habe ich mir damals rasch einen Bart wachsen
lassen?”

Tipp: Am 25. und 26. September findet bei EVO-tech in Schorfling am Attersee die Hausmesse statt. Neben einem Besuch in der Fertigung stehen spannende Vortrige iiber 3D-Druck und additive Fertigung sowie deren Anwendungsfelder auf dem Programm.
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